
证券代码：300131                                证券简称：英唐智控
深圳市英唐智能控制股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	光大证券股份有限公司：蒯剑
西南证券：李孝林

	时间
	2014年3月13日下午2:30-3:30

	地点
	深圳南山区高新技术产业园科技南五路英唐大厦五楼

	上市公司接待人员姓名
	公司董事会秘书：刘林

	投资者关系活动主要内容介绍

	问：公司智能家居物联网主要是采用Z-Wave通信技术，请问您觉得未来家电厂商会采用哪个技术标准？
答：在智能家居物联网方面，Z-Wave通信技术在国外比较多用，在国内，公司该技术还是比较先进的。我们有自立开发的智能家庭网关，且采用Z-Wave通信技术，同时能够兼容Wifi通信。目前许多家用电器连红外功能都不具备，家用电器厂商需加入物联网系统中并开放端口，才能真正形成智慧家电。未来家用电器红外功能也将逐渐淘汰，因为它只能接受控制而无法反馈信息进行信息交流，无法达到真正智能化。未来智慧家电肯定是以无线方式为主导的。
问：Z-Wave技术在市场上处于何种地位？
答：Z-Wave技术在智能家居领域是占据一个重要环节的，在国际上是主流地位。当然我们也会开发Zigbee通信技术标准，今后网关也会逐步兼容二者通信技术的。

问：目前电器厂商是否还未倾向放开端口加入物联网系统中？
答：在智能家居物联网行业里我们有优势，我们传统业务是家电控制器，下游产业客户是电器厂商，我们集合了四千多种品类电器控制器的研发生产，未来电器厂商融入到物联网系统中，我们合作的机会也更大。
我们在智能家居物联网方面要做自己的品牌和市场，要不断完善智能家庭网关，对外放开端口，让不同电器厂商都可以加入到我们物联网系统中。
问：公司也会通过工程项目来推进智能家居物联网业务吗？进展如何？

答：短期是会通过做工程项目来打造自己的品牌力。现在也正在和一些地产及装饰公司等洽谈合作事宜，一般工程项目从谈判到安装样板房到合作这个开发周期较长，但合作后的影响效果较大。
问：预计今年公司在国内市场拓展智能家居物联网前景如何？
答：我们对国内市场还是比较看好的。现在丰唐物联也有自己的微信群，这样可以让客户之间相互服务以解决问题，同时又可以起到很好的口碑宣传。

问：公司向国外是只单独销售智能家居产品吗？

答：美国一般是大客户模式。如AT&T、Verizon都有自己的平台，他们电话费很便宜，大部分是靠流量等增值服务来盈利，而我们丰唐物联只需向他们单独提供产品即可。

问：电器控制器是电器厂商看重的核心部件吗？
答：控制器是终端产品最关键的部位，但是现在很多电器厂商趋向把电器控制器和生产逐渐分离出去，而他们直接做渠道。合肥每年家电产值非常大，这也是我们在合肥建立工厂基地的原因。

问：家电现在处于技术变革时期，如果把最为关键的控制器技术外包，是否就会丧失核心竞争力？
答：如果对技术把握不了，那肯定会被淘汰，很多框架性设计思路还是需要具备的。

问：公司家电控制器未来发展如何？
答：公司年后总经办会议就明确将智能家居物联网作为公司重点发展方向之一，家电控制器和数码产品等都会向物联网靠近。公司不会放弃家电控制器这块业务，是因为通过我们研发设计可以很好把握电器终端方面技术，也为我们推进智能家居物联网奠定基础。针对家电控制器也会进行差异化战略，深挖客户，增加附加值业务，从而保持这块业务稳健增长。
问：公司去年业绩下滑，今年转型是否度过阵痛期？
答：公司去年在进行转型，对业务进行梳理，库存计提比例也进行相应调整，导致业绩出现波动。经过不断调整，公司也相应完善了内部管理，现在员工的斗志也很高昂，我们也对公司充满了信心。

问：公司收购华力特是出于何种考虑？
答：华力特是变配电解决方案提供商，也研发生产部分一、二次设备，而我们公司的子公司英唐电气研发生产二次设备，2010前大部分是直接与客户进行洽谈销售，而2010后80%业务是通过工程承包商采购来进行销售。英唐电气和华力特之间在采购、研发及市场销售之间能够起到很好的协同效果。
问：公司一共有三个工厂基地，各自定位是怎样？

答：合肥基地主要是针对白电控制器方面的业务；赣州定南工厂基地主要是针对自动化贴片业务；深圳光明工厂基地主要是丰唐物联网产品、家用电器及控制器、电力产品的研发生产销售。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年3月12日



