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投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券 强超廷 许樱之  新声资本 曹昊  巨星龙投资  张锐杰
鼎诺投资  孙玮  金元证券  骆林  瀚信资产 蒋雨勋  王瀠晞

	时间
	2017-05-10    10:00–11:00

	地点
	五楼董秘办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：刘林

	投资者关系活动主要内容介绍

	问：公司的产业互联网的生态圈是如何形成的？ 
答：公司的产业互联网平台以B2B为切入点，实现垂直电子产业的“S2S”梦想（S2S是system to system，即系统对接、产业互联）。S2S能够垂直化贯通电子信息全产业链，元器件分销商是该平台的入口端，目前公司的平台已积累了5000多家企业用户；公司的研发、设计及生产处于产业链的中间行业；智能终端品牌商是产业链的出口端。基于S2S对交易层是开放的，所有电子信息行业及其配套的公司都可以在平台上注册和交易。公司产业互联网平台“优软云”的诞生，真正实现了电子信息行业各部分系统对接，全方位智能化，解决中小企业的大部分问题，向产业互联发展。
问：请介绍一下公司战略规划？
答：一方面，公司将采用积极横向拓展战略，选择适合的资源型、品牌优势突出且有发展后劲的企业及新兴行业中的企业整合，以完善公司分销体系的布局，进一步扩大公司业务规模、降低成本、巩固公司的市场地位、提高企业竞争优势、增强公司实力。另一方面，公司通过产业并购基金等多种渠道，围绕公司以电子信息产业互联网平台为核心的战略发展方向开展投资、并购及合作等方式，深度发展垂直领域，完整体现公司价值。
问：请介绍一下公司元器件分销的布局？ 

答：为顺应电子元器件分销行业整合的大趋势，公司成立专门的投资部，积极主动出击、采取创新的合作并购模式。公司通过整合与合作丰富了公司技术分销型和资源型的产品线（主要为消费电子、新能源汽车、安防、轨道交通智能化等），优化了公司的产品线结构，从而打造公司完整而稳定的金字塔式的产品线。在产业链的横向整合中吸纳了SK海力士、MTK、楼氏、德信、微芯、汇鼎、三垦等众多优质品牌，提升了对行业客户的技术支持的能力和合作宽度及深度，进而提升了公司综合业务能力，从而大大增强了企业的行业竞争力和公司行业领导地位。
公司收购联合创泰后，IC产业金字塔的布局已完成。一方面，MTK、SK海力士的高端产品线将进一步完善深圳华商龙的电子分销产品线，增强了公司资源性优势，为客户提供更全面的一揽子服务，增加核心大中型客户的黏性，从而大大提高了公司的市场综合竞争力和盈利能力。另一方面，通过MTK、SK海力士等极具吸引力的电子产品在公司产业互联网平台上销售，能吸引更多的中小型客户入驻该平台，有助于扩充平台的注册用户，增加平台的粘性。
接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年05月10日


