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深圳市英唐智能控制股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	融通基金 李天凝  付伟琦        嘉实基金  周龙
安信证券  孙珊                  中银基金  罗佶嘉
东方证券  刚登峰                中信证券  易智泉

	时间
	2015年4月2日上午9:30-10:30

	地点
	公司五楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：刘林 

	投资者关系活动主要内容介绍

	问：请问公司是如何认识和理解产业互联网的？
答：互联网发展到今天，都是围绕“以人为核心”发展和辐射的，这种模式的互联网已经发展到了峰值。阿里巴巴上市对“以人为核心”的互联网是一个分水岭。目前互联网已经开始进入了一个新的阶段，在下一个十年里，我们认为下一阶段的互联网将是“以组织为核心”的互联网，同时“以组织为核心”的互联网将解决以人为核心的问题，以组织为核心即产业互联网的发展，产业互联网发展是按照行业分化的。预计未来10年内可能会有一批企业迅速成长。有不确定性，但是这是可预期的。
问：公司2015年的战略布局是怎样的？

答：2014年公司年报董事会报告中提及了“以智能控制为基础，逐步建立家居物联网平台和产业互联网平台的双平台战略”，这是我们近期一直在努力做的事情。一方面，公司的智能家居物联网平台已搭建完成，战略已经制定完成，下一步是根据市场情况具体的实施，其中与腾讯的合作是该平台战略的重要环节；另一方面，2015年3月公司用现金收购了优软平台，目前正在进行收购深圳华商龙。
问：公司收购优软搭建起来的产业互联网平台如何为企业提升效率？
答：到目前为止，优软平台已经投资了9年，其核心人员对电子信息行业的企业管理和产业互联网有深度认识和理解，就是因为它们具备了这些条件，优软科技才搭建了符合我们认识的产业互联网平台。
在电子信息行业中，企业管理中最难解决的问题就是管理效率。常规公司自上而下的管理模式，其管理效率是递减的。这种管理将会慢慢被淘汰。公司的产业互联网平台将解决众多公司的管理问题。在制造型企业中，最难管理的是采购及库存这两个方面。采购成本的降低主要是由采购员来控制，采购员在采购中权力寻租的现象基本是常态。在使用公司建立的互联网平台上，将不会再有采购员的角色出现，替代的是信息录入员。信息录入后将会有匹配的产品可供选择，产品的价格是公开透明的。不但如此，供应商的认证也可在该平台上完成。存货的管理中，在采购的时候就有计划。存货在采购期结束后将自动跳转系统，在平台上存货变成商品可再次交易。

问：优软平台除了能提升企业效率，还能为企业提供什么帮助？

答：优软平台还可以解决中小企业融资难的问题，银行可以实时掌握企业的运营状况，看到企业最真实的经营状况，根据其运营状况决定是否可为中小企业提供贷款，降低银行为企业贷款的风险，还可为优质的企业提供融资渠道，达到企业流动资产固定化的效果。

问：请介绍一下优软平台的特点。

答：优软在一年多的时间内，通过二十多家企业的UAS上线，实现了2486家B2B注册企业，并拥有较高的用户的忠诚度。差异化战略、成本控制、零库存管理及优软UAS/SAAS（优软SAAS是优软UAS在云模式下的精简版，核心是给企业提供与优软B2B平台进行有效对接的内部管理软件。）扩充B2B注册用户，再通过B2B注册用户扩展SAAS用户，这种特别的企业内部管理及营销方式已经证明是低成本的、可行的。这是优软平台成功的关键点，在目前市场上是不可复制的。 
问：请问公司智能家居产品采用的是什么技术？
答：公司采用的是Z-wave技术。丰唐物联是国际Z-wave联盟的核心成员。Z-wave技术在欧美国家普遍应用，是专为智能家居产品设计的。其特点为开发成本较低，产品的开发速度较快。
问：请介绍一下智能家居国外市场的情况。
答：在国外市场中，公司与大型客户合作，为电信运营商提供更多增值服务。在与商超合作的模式中，市场反应良好，DIY产品很受欢迎。
问：公司是如何定位智能家居产品的？
答：公司从国外市场的销售中定位智能家居产品为消费类电子，并意识到产品品牌的重要性。公司一直努力建设自己的产品品牌，与腾讯合作对公司的品牌建设也有一定的意义。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2015年4月2日


