
证券代码：300131                                            证券简称：英唐智控
深圳市英唐智能控制股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	长江证券 徐春  招商基金 张珊珊  鹏华基金 陈璇淼
沣杨资产 周修启  国寿安保基金 李丹

	时间
	2015年5月14日 下午14:00-15:00

	地点
	董秘办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：刘林  


	投资者关系活动主要内容介绍

	问：公司2015年的战略布局是怎样的？

答：2014年公司年报董事会报告中提及了“以智能控制为基础，逐步建立家居物联网平台和产业互联网平台的双平台战略”，这是我们近期一直在努力做的事情。一方面，公司的智能家居物联网平台已搭建完成，战略已经制定完成，下一步是根据市场情况具体的实施，其中与腾讯的合作是该平台战略的重要环节；另一方面，2015年3月公司用现金收购了优软平台，目前深圳华商龙的收购正在进行中。
问：优软平台除了能提升企业效率，还能为企业提供什么帮助？

答：优软平台还可以解决中小企业融资难的问题，银行可以实时掌握企业的运营状况，看到企业最真实的经营状况，根据其运营状况决定是否可为中小企业提供贷款，降低银行为企业贷款的风险，还可为优质的企业提供融资渠道，达到企业流动资产固定化的效果。

问：请介绍一下丰唐物联的经营模式？

答：在国外市场中，公司与大型客户合作，为电信运营商提供更多增值服务。在与商超合作的模式中，市场反应良好，DIY产品很受欢迎。
国内市场只有通过两种方式，一种是工程模式，通过直接与间接合作的方式扩大市场份额；前装市场空间较大，目前是工程模式下重点关注的市场。另一种方式是O2O模式，公司定位智能家居产品为消费电子，开设体验店，通过电商合作线上销售及推广，线下体验并为产品提供有力的售后保证。
问：公司是如何定位智能家居产品的？
答：家居物联网产品具有明显消费类电子产品的特性；同时也具有一定的工程特性，尤其在国内工程渠道仍十分强大的背景下。公司一方面积极拓展工程渠道，另一方面通过O2O模式建设自己的产品品牌，与腾讯合作对公司的品牌建设具有重要意义。
问：请问丰唐物联产品与其他公司的区别有哪些？

答：公司智能家居产品设计最初是解决早起美国寡居老人控制家里照明的单个产品开始，根据客户的需求逐渐增加，最终逐步积累到目前二十多种品类，国内乃至全球产品线相对齐全的公司。公司设计智能家居产品，都是从帮助用户解决生活中的问题为出发点，提供真正能解决用户问题的智能家居产品。这也是我们能和腾讯走到一起的基础。

问：请介绍一下优软平台是如何吸引中小企业用户的？
答：在众多的中小企业中，以电子信息行业为例，企业管理效率是递减的，优软平台可以通过多层次、多方面的企业内部管理模块提高管理效率。目前，优软平台主要应用对象为电子信息行业。一方面平台底层UAS系统会帮助企业解决现实中的企业主要管理痛点。例如，采购及库存是这类企业普遍存在但又急需解决的问题。该平台可以改变采购及库存的管理模式及相关工作人员的角色，从而有效解决人员管理及运营管理的问题。另一方面，通过历史交易情况的大数据分析，公司将可实现有效地企业信用评定，我们致力于打造一个公平、公正交易的产业互联网交易平台。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2015年5月14日


