
证券代码：300131                                            证券简称：英唐智控
深圳市英唐智能控制股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	建信基金           王帆
金鹰基金           樊勇

安邦基金           刘洵

	时间
	2016-7-29     10:00–11:00

	地点
	董事会秘书办公室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：刘林

	投资者关系活动主要内容介绍

	问：能否介绍一下贵公司未来的整体战略规划和实施的思路？
答：这个问题有些大，我简要的介绍一下。在本次半年的董事会工作报告中我们明确了公司中长期发展战略，即“公司以垂直化电子信息全产业链为基础，建立了以电子信息产业互联网平台为核心的发展战略”。未来公司将以产业互联网平台大数据分析和应用为基础，逐步建立智能、共享，有序的电子信息产业生态圈。未来几年公司将围绕电子信息产业互联网平台展开工作：一方面加强平台自身及其平台上下游内部激励机制激发内部的创新能力；另一方面围绕平台进行整合与合作，加快平台的快速扩张和发展。例如，今年上半年我们就针对平台的入口端电子元器分销行业进行了一系列的业务整合，后面我们还会考虑在这一方面继续整合或合作，从而不断加强平台前端的基础力量；同时我们也对和平台本身相关资源进行整合与合作，不断从技术和业务层面对平台予以完善。
问：请介绍一下公司的产业互联网平台？ 

答：公司的产业互联平台是针对电子信息及其周边产业的产业互联平台，主要定位客户是电子信息行业数量巨大的中小型企业，但同样也能支持大型企业。公司的产业互联平台我们也称之为S2S（system to system）平台，它包括了UAS（基于SAAS的企业集成管理系统）、B2B、金融、物流、政务服务等等，该平台一方面可以解决企业自身的内部管理和创新效率的问题，另一方面能够解决企业交易与合作以及一揽子服务的问题；最终将实现以企业数据为基础的深层次系统对系统的交互问题。

目前UAS已使用近10年和B2B已上线使用近三年，其余的功能平台均预留了接口。到七月底平台客户量会超过4500家，年内客户增长迅猛。

问：请问目前公司在产业互联网平台的布局？并介绍一下平台的价值。

答：公司S2S平台能够垂直化贯通电子信息全产业链，以我们公司为例，我们公司的业务分布就是一张电子信息全产业链的简图。华商龙作为元器件分销商（此业务主要是标准原器件）是该平台的入口端，英唐智能主要是研发、设计及生产处于产业链的中间行业，丰唐物联是终端品牌商是产业链的出口端；公司通过S2S平台将整个产业链贯穿起来。当然公司S2S平台对交易层是开源的，所有电子信息行业及其配套的公司都可以在平台上注册和交易。通过公告可以看到，近几个月公司在元器件分销领域通过合作和控股等方式不断丰富平台入口端的产品线，增厚公司基础利润，为公司战略的阶段性实施夯实基础。
平台的价值首先是使用者的价值，即平台上的每个企业都可以在平台上找到自己的价值。举几简单例子：1、平台注册中小企业可通过平台实现以前中小企业无法想象的透明化采购和采购招标化；2、基于大量中小客户需求累计的规模效应，大型代理商能够实现向中小型客户直销的问题；3、加工制造企业可以通过平台在尽可能降低损失情况下及时处理呆滞库存的问题。公司S2S平台有太多太多的价值，这里我就不再列举。公司的商业模式也是从平台的价值中产生。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年7月29日


