
证券代码：300131                                            证券简称：英唐智控
深圳市英唐智能控制股份有限公司

投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	□特定对象调研          □分析师会议    □现场参观


□媒体采访              ■业绩说明会    □路演活动

□新闻发布会            □其他  

	参与单位名称及人员姓名
	君如私募基金--孔唯早、李旭林、王腾
深圳明跃基金--张敏
前海明锐基金--刘从洲
前海行健资本--林露佳
融通富国（深圳）--韩静
博时资本-何佳忆

哲灵投资--谭煜
鸿臻投资--汤敏

小牛投资--汤榕平
前海和惠--王帆
诺盛前海投资管理—孙雷

前海登程资产--于骏晨

横琴文华先锋资产--姚文轩
民生证券研究院--胡独巍
万联证券研究所--徐益彬
广东鼎佑高科技--李辛昊

长城证券--王茂帆
中金证券--曹璐
信达证券--黄蕴
证券日报--赵琳
证券时报--孙玉平

共计21家机构，23人出席

	时间
	2019-5-8   14:00–15:30

	地点
	深圳市福田区深南大道4013号兴业银行大厦2209约调研深圳路演厅

	上市公司接待人员姓名
	总经理：钟勇斌
财务总监：许春山
董事会秘书：刘林
证券事务代表：李昊

	投资者关系活动主要内容介绍


	向投资者简单介绍公司基本情况，并回答了投资者的问题，主要内容如下：

Q1：近期手机、汽车行业都较为低迷，公司作为电子分销商也处于电子行业的产业链上，未来是否有发展空间？
A1：电子元器件行业是一个经久不衰的行业，每一次的技术革新都会给电子行业带来一轮新的机遇，带动电子分销产业快速增长，而只要人类的技术革新不停止，英唐智控就将有望享受新的技术革新所带来的市场红利，跟随这个“永远的朝阳产业”持续快速地成长。
随着技术一次次的革新，手机、个人电脑、互联网、移动通信、云服务等行业都已经或将要拉动电子元器件需求的增长。据相关数据显示，2013年至2017年五年间，我国电子元器件市场规模平均增速维持在15%以上，远高于同期GDP增长，按照该增速，预计到2020年将形成超3万亿规模的市场。在这个过程中，由于电子元器件分销具有复杂性和多样性，分销商是产业链发展的必然产物。而英唐智控作为国内电子元器件分销商的领先企业，拥有强大的系统性并购整合能力、丰富的代理品牌资质、资深的电子分销团队以及广泛的客户资源，相信在整个行业蓬勃发展的推动下，有望实现新的一轮业务爆发点。
此外，受益于云计算、5G、物联网等发展，预计未来电子元器件行业依旧将持续保持高景气度，尤其是在 “云”需求的激增推动以及物联网领域颠覆式的变革下，电子元器件会有新一轮的产业链需求。在这新一轮的行业转折点时期，英唐智控旗下深耕云服务基础设施建设的重孙公司联合创泰正率先抓住机遇，2018年业务获得爆发性增长，实现营业收入576,101.63万元，净利润12,229.44万元，分别同比增长212.58%和235.92%，2019年一季度净利润增速更是超过100%，成为英唐智控重要的盈利增长点。
Q2：公司在云服务上销售收入已达到20%，且云服务和5G、物联网等领域息息相关，会上公司提及了从IaaS到IoT的布局，请问在未来如何逐一落实？

A2：公司将持续深耕云服务器领域，中短期内依靠服务器基础设施建设领域的快速发展，获得硬件产品的销售的快速增长，并基于拥有的在云服务PaaS层以及SaaS层的客户资源，作为切入下游物联网制造厂商的入口，在整个产业链联动发展中从多维度分享产业链发展红利。具体而言，公司首先将全面渗透云计算的各个领域。在上游IaaS领域，公司将依托公司的优质客户以及具有竞争力的代理产品，通过SSD和电源IC等云服务核心器件强势产品，开拓极具市场空间的光通信模块业务，利用行业规模不断提升以及设备迭代周期短的特点，纵向不断加深与现有客户合作的同时，横向开拓新的客户群体。目前公司已经在现有的云服务领域互联网巨头客户等优质客户的基础上，计划持续开拓互联网领域及通信运营商巨头客户。
PaaS和SaaS是云计算领域的平台层，更是物联网终端设备的数据传输端口所在。互联网巨头往往通过SaaS平台以及IoT硬件产品，构建生态体系，布局下游IoT领域。如BAT都通过智能音箱产品抢夺智能家居领域的入口。公司通过在IaaS层面的客户资源，尤其是互联网巨头资源，积极与智慧城市、政务云等领域的平台层企业展开合作，通过其数据端口为各平台层企业完善其云平台终端产品生态，并且通过相应技术和硬件支持最终提高公司营业收入。目前公司已经与部分国内政务云领先企业进行初步合作，未来将在此基础上持续开拓各地区、各领域的客户，提高数据端口接入能力，在不同领域与更多硬件厂商产生有机联动。
基于数据端口及公司的代理产品优势，公司能通过为各物联网硬件厂商提供优质的硬件支持和各项技术输出，在物联网发展中持续提高公司的市场占有率。一方面，公司能为希望进入BAT生态链、政务云、智慧城市等云平台体系的终端硬件厂商提供相应的解决方案并提供对应的模组，从而带动相关元器件销售的增长。另一方面，公司也基于提供的技术服务，而不断提升客户粘性，提高毛利率。在公司拥有的产品代理线中，MTK拥有5G基带芯片以及物联网通信模块的核心芯片；兆易创新的MCU在物联网领域也拥有较好的应用前景。公告拥有的优质稀缺性代理权有助于公司形成对物联网公司硬件从元器件到模块需求的一站式全覆盖能力。基于公司目前拥有的在SaaS层的企业资源，未来公司将通过更多的物联网产品进入如智慧电表、智能停车、智能家居、智慧城市、无人驾驶等热门领域，进一步深化公司在物联网终端的布局。

Q3：公司非公开进展顺利吗？后续需要履行的程序还有哪些？
A3：公司积极推进非公开发行一揽子交易以引进国有战略投资者。公司分别经公司第四届董事会第十次会议、第十一次会议、第十五次会议以及第十九次会议，2018年第六次临时股东大会审议并通过了公司关于非公开发行股票及其方案调整的相关议案。公司拟向深圳市赛格集团有限公司（以下简称“赛格集团”）非公开发行不超过本次发行前总股本的 20%即 21,000 万股（最终发行数量以中国证监会核准文件的要求为准），拟募集资金总额不超过 20.05亿元，用于补充流动资金及偿还银行贷款。与此同时，公司控股股东胡庆周先生与赛格集团签署了《附条件生效的股份转让框架协议》，拟向赛格集团协议转让5,400 万股股票。上述安排为一揽子交易，即股权转让框架协议的生效与执行以公司定向增发获得证监会核准并满足发行条件为前提。公司拟通过非公开发行股份和原股东股权转让的方式，确保赛格集团最终持有的公司股份数量不低于 2.64 亿股且成为公司的第一大股东。本次非公开发行A股股票的发行价格为定价基准日前二十个交易日公司股票交易均价的90%。本次发行的定价基准日为发行期首日。若最终认购总金额低于计划募集资金总额，赛格集团将按照同期银行贷款利率向英唐智控提供资金支持，以保证公司获得加快业绩增长所需的资金。
公司非公开发行股票的申请及反馈进展情况如下：
(1) 2018 年 12 月 21 日，公司向中国证券监督管理委员会（以下简称“中国证监会”）提交了公司非公开发行股票的相关申请文件。

(2) 2018 年 12 月 28 日，公司收到中国证监会《中国证监会行政许可申请受理单》（受理序号：182211 号），中国证监会对公司提交的《深圳市英唐智能控制股份有限公司创业板上市公司非公开发行新股核准》行政许可申请予以受理。

(3) 2019 年 3 月 7 日，公司收到中国证监会《中国证监会行政许可项目审查一次反馈意见通知书》（182211 号）（以下简称“反馈意见”）。

(4)公司于2019年3月18日向证监会提交《关于深圳市英唐智能控制股份有限公司非公开发行股票申请文件反馈意见的回复》（以下简称“《反馈意见回复》”），自提交《反馈意见回复》以来，公司在近2个月内同保荐机构与证监会预审员进行多轮沟通，并就证监会关注的反馈意见相关问题，比如公司与赛格集团及其控股子公司之间是否存在同业竞争、本次非公开发行董事会决议前六个月实施的财务性投资等进行进一步的补充说明。

（5）根据证监会发布的《发行监管问答—关于引导规范上市公司融资行为的监管要求》等相关的审核知识问答及预审沟通，对于本次非公开发行董事会决议日前六个月内的财务性投资，应从本次拟募集资金总额中扣除。2019年4月29日，公司第四届董事会第十九次会议审议通过了关于调整非公开发行股票方案的相关议案，对本次发行方案内容进行了修订，将本次非公开发行股票募集资金总额由“不超过21亿元”调整为“不超过20.05亿元”。

(6)本次非公开发行，后续仍需取得深圳国资委批复及中国证监会核准。

Q4：引入国资赛格集团，除了有益于提高公司信用等级，降低公司财务成本，大幅减少高企的财务费用，降本增效，在业务上是否有帮助或协同？
A4：英唐智控拟通过定向增发及一揽子交易引进深圳市赛格集团有限公司成为上市公司的控股股东。赛格集团是一家国有控股企业，隶属于深圳市人民政府国有资产监督管理委员。本次非公开发行拟募集不超过20.05亿元，实际募集资金低于20.05亿元的部分，赛格集团承诺按同期银行借款利率向公司提供资金支持。2018年公司的综合财务成本超过7%，综合发债成本超过8%。随着赛格的入主，部分定增募集资金将可直接置换相关借款，直接带来财务费用削减。同时，赛格入主后，银行融资成本有望降到5%左右。赛格集团作为深圳市国资委下属控股企业，不仅具备较强的资金实力，其在半导体及电子商务市场领域的业务布局，与公司主营业务的发展存在较强的协同效应：
（1）赛格集团有助于公司扩充产品线。赛格集团在电子行业具有较高的品牌影响力，建立了第一批电子元器件配套市场，将华强北打造成全国电子元器件产品和电子产品最重要的采购市场。其与国际知名电子元器件品牌厂商具有长期的业务合作关系，有利于英唐智控借助赛格集团的业务资源，开拓新客户并争取优质电子元器件品牌代理资质，以进一步丰富英唐智控的优质产品线并提升盈利能力。
（2）赛格集团有助于公司提升技术服务能力，提高毛利率。半导体产业系赛格集团未来重点发展产业，赛格集团在半导体的研发、生产制造领域均有布局，旗下有赛意法、深爱半导体等企业。英唐智控作为专业的电子元器件分销综合解决方案供应商，拥有强大的市场销售能力及丰富的下游客户资源，可以为专注于半导体研发制造的赛格集团提供销售支持，协助赛格集团形成半导体产业闭环。赛格集团拥有IC设计能力和相应的研发团队，在半导体方面的技术积累可有效提升英唐智控的技术服务能力，并可进一步扩充英唐智控的代理产品线，从而提高英唐智控的盈利能力。
（3）赛格集团有助于公司拓宽销售渠道。赛格集团拥有赛格电子市场、赛格电子商务、赛格国际创客中心等渠道，可帮助公司进一步覆盖数量更加庞大的中小型企业，扩大业务规模。
（4）未来英唐智控成为国有控股企业，作为A股唯一一家国有控股电子分销商，将对并购标的拥有更强的吸引力，拥有更强并购整合能力，成为行业整合者。
因此，引入国资赛格集团于公司来说，除了可以降低公司财务成本，也将带来业务上的强协同性，通过本次非公开发行引入赛格集团，将有利于双方业务的协同发展，实现“1+1＞2”的效果。同时在电子元器件分销行业加速整合的背景下，通过双方在资源、机制、技术等方面的融合和协同，有助于快速将公司打造成为国内电子分销行业的龙头，甚至是亚太区的电子分销行业龙头。
接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时公司已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年5月8日


