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深圳市英唐智能控制股份有限公司

投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	小猫资本  吴江  华安财保  程星烨  泰伯投资  吴建国
君安恒利  于骏晨  平安证券  蒋朝庆  海通证券  张天文
东方证券  蒯剑

	时间
	2017-06-27    10:00–11:30

	地点
	公司六楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理：钟勇斌

董事会秘书：刘林

	投资者关系活动主要内容介绍

	问：请介绍一下公司目前的基本情况？ 
答：公司在2015年重组并购了深圳华商龙，新增了电子元器件代理分销这一块业务，2016年开始持续整合了与深圳华商龙产品线互补的一系列公司，由此来避免单一产品所造成的风险集中。公司目前业务主要分为六大块：电子元器件分销、优软科技、智能控制、智能家居、2017年新增业务光显，还有融资租赁保理。公司认为未来光显和优软业务会是公司业绩的核心爆发点。
问：请介绍一下英唐光显与目前市场上主流背光源技术相比具体的优势在哪里？
答：公司是跟荷兰的专利发明家合作，引进荷兰的技术专利。SPD显示技术与目前市场上领先的QD显示技术对比，其突出优势有以下几方面：

（1）SPD技术可以有效杜绝有害蓝光溢出，而QD技术目前无法通过有效手段解决有害蓝光溢出对人身产生的危害；
（2）最大限度提高显示屏的背光透光率，减少显示器背光能量消耗和提升散热水平，达到节能省电的效果；
（3）人类使用显示屏多为在光线较暗位置，通过提高暗视觉能量输出，提高显示屏的色彩对比度和饱和度，降低显示屏整体亮度，提高人眼在暗处的色彩和图像识别能力，保护视力，提升视觉感受。目前QD技术多以调低色彩对比度，提升显示屏亮度来满足保证显示屏清晰度，但对人眼伤害加剧，且多以明视光为主，暗视光能量不足；
（4）能够充分利用SPD技术（LED光源的光谱功率分布技术）优势，使护眼灯的光源可以发出最适合人眼健康的光。
其技术优势有助于公司在背光源、投影设备光源应用领域及显示领域抢占市场份额，引领市场，且这项显示技术对于教育系统是刚需，未来发展空间较大。
问：请介绍一下公司线上及线下的业务模式？
答：公司未来除了发展电子商城的平台搭建，仍将继续内生和外延并重，起到支撑平台发展的作用。公司的业务规模分为线下和线上两部分，这两部分在结果呈现上是相互独立的，业绩清晰：线下交易预期较去年将翻倍。线下业绩走营业流水，开票走账；线上则是利用“高速公路”的搭建买卖双方自己交易，随着客户数的增加，业务规模会进一步得到扩张。公司自营的代理分销业务，会逐步通过优软云实现交易；这一业务模式从5月底开始，初期占营业规模比例较低，但能够引导平台的推广和应用，后续营业占比会迅速提升。
问：请介绍一下公司元器件标准库与普通器件库的区别？
答：普通的器件库，我们都称之为非标库，这类库只需要有型号即可，而型号是否正确是缺乏管理的，没有经过任何整理、认证、对比。而标准库要求每个器件均与原厂进行比对，需有完整的产品规格书和参数，主要帮助研发工程师用于产品选型。公司的元器件标准库基本已经较全，截至目前已收入580多万颗物料，3000个品牌，收入500多万家企业。
问：请介绍一下S2S（System to System）的具体盈利模式？
答：S2S通过线上服务帮助中国企业完成内部管理向外部管理的提升，同时提高工作效率节约成本支出。
公司通过一些基础免费服务吸引客户，通过大量企业实时数据的收集及分析最终实现针对性的增值服务，例如为中小型企业提供当前市场某些物料或产品的价格水平（包括均价及合理最低价）等。以独特的价值提供功能实现公司自身的盈利。短期内，则通过开店收钱、广告等实现盈利。同时公司也会提供库存寄售、第三方担保、融资租赁等业务模式。
用户吸引上，公司主要通过营销期缴和技术技巧进行推广。营销技巧主要在采购和分销环节，通过用户发展用户，目前已经有5500多家活跃客户。技术技巧方面，借鉴了腾讯的C端用户体验经营模式，发展B端的用户体验。
接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年06月27日


