
证券代码：300131                                证券简称：英唐智控
深圳市英唐智能控制股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	展博投资 余爱斌 汇特丰 黄冬林 清水河投资 冯福来 

创海富信 张轶乾 南方基金 郑小溪 广发基金 刘健维
汇添富 陈漳斌 国联安基金 张汉毅 光大证券 田明华

国都证券 王宇伟 吉田投资 谭龙 中山证券 孙亘 

	时间
	2014年11月21日上午9:30-11:20

	地点
	深圳南山区高新技术产业园科技南五路英唐大厦五楼

	上市公司接待人员姓名
	公司董事会秘书：刘林 
丰唐物联副总经理：张圳

	投资者关系活动主要内容介绍

	问：国外与国内的价格是否有差异？

答：在国外市场中主要是以套餐或者打包服务为主，相比国内价格不会有太大差异。

问：公司第二代产品与腾讯合作涉及哪些方面？

答：首先是产品、技术、平台的对接，还包括品牌推广，市场营销等方面，具体内容还在进一步商议中。
问：请问公司智能家居产品采用的是什么技术？

答：公司采用的是Z-wave技术。丰唐物联是国际Z-wave联盟的核心成员。Z-wave技术在欧美国家普遍应用，是专为智能家居产品设计的。其特点为开发成本较低，产品的开发速度较快。
问：公司第二代智能家居产品是在市场中如何定价的？

答：公司的智能家居产品是以产品质量、外观、体验等多方面精心设计的。同时，公司也把价格定位在一般大众消费的水平上正在进行市场调研，待调研结束后，将会给出具体价格。

问：请介绍一下公司未来的产品方向。

答：目前，电器的智能化市场仍有一定发展空间，公司将会与客户深度合作。另一方面，公司将会以生活智能化不断延伸。
问：公司是如何定位智能家居产品的？

答：公司从国外市场的销售中定位智能家居产品为消费类电子，并意识到产品品牌的重要性。公司一直努力建设自己的产品品牌，与腾讯合作对公司的品牌建设也有一定的意义。
问：请介绍一下丰唐物联的团队。

答：丰唐物联在国内和国外分别都有团队，其中国内外研发团队人数已超过100人。产品的研发和设计由国内外团体联合组成并定期交流，但最终技术归属于丰唐物联，使其资讯和技术在国际保持领先。

问：请介绍一下公司物联网产品国内市场的开拓情况。
答：目前国内一级代理商有30多家，二级代理商约80多家。公司要求代理商要逐步在各自区域建立体验馆，目前全国已有30多家体验店和网点。

问：请介绍一下公司物联网产品未来的展望。

答：公司与腾讯开展合作，实现与腾讯硬件平台的对接，之后开展品牌的推广，实现O2O的销售，产品将面向全球市场。丰唐物联的Z-wave技术国际领先，是首家与腾讯合作的物联网对接公司，并可能参与腾讯物联网产品接口标准的制定。

问：请问公司未来的目标是什么？

答：首先，公司的目标是不再成为代工厂；其次，成为全球知名的生活智能化解决方案和产品的提供商。

问：公司的系统何时能在微信平台上线？

答：考虑到合作商业模式等方面，目前在QQ平台上合作更有助于双方的共同利益。公司看好未来微信商业平台的发展，在合适时机也愿意加入。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年11月21日


