
证券代码：300131                                证券简称：英唐智控
深圳市英唐智能控制股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	□特定对象调研          □分析师会议
■媒体采访              □业绩说明会

□新闻发布会            □路演活动

□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	深圳证券信息有限公司：张洁瑶

	时间
	2014年3月12日下午2:30-3:30

	地点
	深圳南山区高新技术产业园科技南五路英唐大厦五楼

	上市公司接待人员姓名
	公司董事会秘书：刘林

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、公司安排丰唐物联市场人员向媒体采访人员介绍了公司智能家居物联网产品，并在公司产品体验馆进行体验。

二、媒体人员采访公司董事会秘书

问：其他公司是否也有做同类智能家居物联网产品？
答：各行各业都有相同产品，但品质及技术却各有差异。我们有技术积累优势，在国外已有几年的市场和技术积累，产品性能也很稳定，这些都是我们的优势。

问：现在已经有多少家庭安装了公司的智能家居物联网产品？

答：国外较多家庭安装了我司智能家居物联网产品，如美国欧洲等地。

问：公司智能家居物联网产品是否有进入国内市场的计划？

答：国内市场现阶段对于智能家居物联网产品需求处于萌芽期，公司在国内计划先在北上广发力推广。

问：公司成立英唐在线电子商务公司，现在有开始运作吗？

答：公司成立的电子商务公司符合公司长期发展战略，公司拟通过O2O模式来进行推广智能家居物联网产品，通过线上推广，线下体验服务来销售，目前正在搭建这个平台，公司将成立专门团队负责此平台运营，现在核心人员即将到位，运作模式也即将确认。
问：公司智能家居物联网业务在国内有招募代理商吗？主要通过哪些渠道销售智能家居物联网产品？
答：公司在国内有搭建经销商代理合作模式，我们会合理控制代理商数量，注重经销商资质和服务能力。公司现阶段在国内市场主要是通过工程（如地产商、装饰公司等）和直销两种模式推广。通过工程来推广，从谈判到安装样板房到合作这个开发周期较长。
问：公司智能家居物联网系统如何销售？消费者是否要购买公司整套产品？

答：消费者可以根据自己家庭的需要，任意搭配购买安装产品。国内运营商暂时还未提供相关平台，消费者购买智能家居物联网产品时还需购买我们开发的独自网关，当然这个网关具有可兼容性。
问：公司市场调研反馈消费者能够接受的智能家居物联网系统价位是多少？
答：我们的产品更多倾向于80-85阶段的客户，这个阶段客户有一定的经济能力同时又能紧跟时尚科技发展步伐，所以对消费能力还是有一定的要求。

问：公司如何运作品牌，让消费者知晓公司品牌？
答：首先我们要求各地区总代理商要建立产品体验馆；其次成立电子商务公司，通过网络建立消费群体，以口碑进行品牌宣传。

问：公司现在是否只是丰唐物联在做智能家居物联网产品？

答：我们公司规划的发展战略之重即是智能家居物联网，公司原传统业务为家电控制器，且已与家电厂商建立了深度合作关系，公司会逐步将家电业务融入到物联网系统中，目前也正在资源整合中，会将各部门研发力量集中，我们会在物联网产品中为电器厂商留下端口，如果他们愿意加入进来，就可以真正形成智慧家电。

问：2014年，智能家居物联网和电力自动化更侧重哪块？
答：智能家居物联网是公司现阶段重点推进业务。电力自动化也是公司3-5年的一个发展重点。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年3月12日



